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MUj ideadlni klient - Master class

Kdo jsem?

Vytvor si kratké tvarci prfedstaven sebe sama..

Kdo jem?

Co délam?

Proc si lidé maji maj produkt koupit? Benefinit, ktery zaujme zrovna je.
Podméty mas sepsané v pfedchozim cviceni, kde jsi se nad témito
otazkami zamyslela.

Predstaveni by si méla byt schopna odfrikat neznamé osobé ve vytahu,
driv nez vystoupite. Bud efektivni.
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MUj idealni klient - Master class
Muj idedlni klient

Definuj si svého idedalniho klienta. Pokud nevis, jak na to,
pouzij nasledujici Zzurnalingové otazky, které ti pomohou si ho
spravné popsat. Tim skute¢né poznds, kdo tvij idedlni klient je.
Kdo to je?

Muz ¢i zena nebo oboji?

Co ho trapi

Jaké ma hodnoty?

Kde pracuje?

Pokud tvofis§ pro malé déti je tvlj idedlni klient jejich rodic.

Jaké jsou jeho Ci jeji hodnoty?
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MUj idealni klient - Master class
Muj idedlni klient

Co si rad/a doprava?

Za co rad/a utraci a utraci viibec nebo je spi¥ spoFivy/a?

Jaky Zivotni styl Zije?

Jak se s nim chces citit?

Jak mu tviij produkt poméhé s jeho problémem?

Jakou ma postavu (pokud tvoFis odévy)

Jaky ma vztah k luxusu?

kolik mu je/ji let?
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MUj idealni klient - Master class

Jak prodat muj produkt

Marketing na sitich

Co mij produkt prinese svému majiteli?

Proc si produkt ma chtit zdakaznik koupit zrovha ode mé? Mam
néco co jinde nenajde?

Jak se budou zakaznici citit, kdyz budou produkt pouzivat nebo
nosit?

V ¢em je muj produkt jedinecny?
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MUj idealni klient - Master class

Jak prodat muj produkt

Marketing na sitich

Jaky problém reSim svému zdkaznikovi?

ProcC se ke mé zakaznik vraci?

V ¢em jsem ja osobné jedinecna? (Skromnost stranou)

V Cem se zlepSi zivot mého zakaznika, kdyz si koupi néco ode
me?

www.baraseverin.cz 6



MUj ideadlni klient - Master class

Jak prodat muj produkt

Marketing na sitich

Struktura prodejniho postu:

) Promluv k zakaznikovi a jeho problému. Pojmenuj co ho trapi.

2) Navrhni resSeni

3) Vychval produkt skrze pocity, emoce, pojmenuj benefity,
vysledky. (Napriklad zdkaznik nekupuje masaz, ale zada bez
bolesti. Nepridavej nadherny tricko, ale to Ze zakaznice v ném
bude nadherna)

4) Napis kolik produkt stoji, jak ho Ize objednat zda na tvém
eshopu nebo ti ma napsat zpravu?

5) Do kdy mtze produkt / sluzbu miZe objednat.
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